TECHNIK
HANDLOWIEC




HANDEL TO...

= Zrddio i motor cywilizaciji.
= Najpotezniejszy sektor gospodarki.

= Glowna przyczyna wielu odkry¢ geograficznych
| rozwoju transportu.



HANDEL DZISIAJ

= Po roku 1980 nastgpita zmiana: produkcje
ilosciowg zastgpiono jakosciowa.

= Cztowiek zaczat by¢ podmiotem pracy
| handlu, a nie tanig sita robocza.

= Handel dzis nie ma zwigzku z geografig — za
pomocg Internetu handlujemy, nie ruszajgc sie
z domu.



DLA LUDZI

Zawod handlowca nalezy
do zawodow typowo
ustugowych.
Wazne zatem dla przysztego handlowca sg cechy:

= Komunikatywnosc,

= Kupiecka uczciwosc,

= rzetelnosc, zamitowanie do porzadku,
= odpowiedzialnosc, doktadnosc,

= systematycznoSc w dziataniu.

J




DZISIEJSZY HANDLOWIEC

= Musi byC otwarty na otaczajacy go
Swiat oraz rozumiec¢ zmieniajaca sie
rzeczywistoSc gospodarcza,

= Powinien wychodzi¢ naprzeciw
przyspieszajacemu Swiatu, zdobywac
wiedze, umiec¢ konkurowac z innymi,
by¢ innowacyjnym w kazdej dziedzinie
zwiazane] z handlem.



ROZWOJ ZAWODOWY

Zawod handlowca daje olbrzymie mozliwosci,
poniewaz dziedzin zwigzanych bezposrednio
lub posrednio z handlem jest bardzo duzo.




ZAWODY POKREWNE

Handlowiec,
Sprzedawca,

Dyrektor marketu
Dyrektor dziatu marketu
Przedstawiciel handlowy
Pracownik dziatu obstugi klienta
Kasjer sklepowy

Regionalny kierownik sprzedazy




Wymagania psychofizyczne
wlasciwe dla zawodu

= dobry stan zdrowia, aktywnosc,

= odpornosc psychiczna, zrownowazenie
emocjonalne,

= umiejetnos¢ samokontroli | samooceny,
= umiejetnosc rozwigzywania problemow,
= dobra pamiec, ogolna inteligencja,

= kultura osobista,

" poczucie estetyki, dobra prezencja,



Jezeli marzysz
o karierze w handlu,

musisz:
= byC otwarty na innowacje organizacyjno-
techniczne | technologiczne,

= podnosic swoje kwalifikacje,

" mieC umiejetnosci przywodcze,

= wykazacC opanowanie w sytuacjach
stresowych,



Przeciwwskazania zdrowotne

= prak odpornosci fizycznej,
= podatnosc na stres




Technik handlowiec 'I

potrafi: Y 1“

organizowac dziatalnos¢ matej firmy handlowej,

organizowac prace wlasna | prace niewielkich
zespotow ludzkich,

prowadzi¢ negocjacje handlowe,

postugiwac si¢ jezykiem obcym w kontaktach z
kontrahentami,

redagowac korespondencje handlowg w jezyku
polskim | obcym,

wypetnia¢ dokumenty typowe dla dziatalnosci
handlowej,




Technik handlowiec
potrafi:

= organizowac i| prowadzi¢ dziatania reklamowe,

= ksztattowac wilasciwe zwiazki firmy handlowej z
otoczeniem rynkowym,

= samodzielnie postugiwac si¢ sprzgtem
komputerowym | jego oprogramowaniem,

= korzystac¢ z informacji o towarach z
prospektow, ulotek, poradnikow oraz kodow
informacyjnych,

= rozpoznac¢ wiasciwe metody odbioru
Jakosciowego, przechowywania i konserwacji
towarow,



MIEJSCA PRACY

punkty sprzedazy detalicznej,
hurtownie,
magazyny,

wtasna firma handlowa




Handlowa¢ mozna
wszystkim!

Dobry produkt nie gwarantuje
sukcesu, trzeba go jeszcze

- umie¢  opakowacd,
wypromowac, zbudowac siec
handlowa.

= Turystyka, kredyty, transport, ustugi
telekomunikacyjne to nowe wyzwania
dla handlowcow!



Dziekuje za uwage!




EKO_transporter




